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30% changent de mobiles 
chaque année  

2% 3% 30% 25% 
40% dans les %roirs !! 

 22 millions de téléphones usagés  

Source : TNS ‐SOFRES/ AFOM 2007 

Que deviennent nos téléphones mobiles usagés ? 

Les DEEE sont des flux de déchets nouveaux et 
par%culiers : 
 Contenant des substances poten)ellement dangereuses pour 
la santé humaine 

 Ayant, dans le cas des téléphones, une forte valeur résiduelle 
3R 

Réduire 

Réemployer Recycler 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Dons, pe)tes 
annonces, brocantes, 

etc. 

Cash converters, 
dépôts ventes, etc. 

eBay, Price Minister, 
2xMoinsCher 

OCEAN BLEU 

Simplicité, revente garan%e 

Dématérialisa%on / 
Marchés globaux 

Re‐commerce 

Revendre sur Internet aussi 
facilement qu’on achète 

aujourd’hui 

1  Evaluez en ligne la 
valeur de votre 

téléphone 

2  Envoyez le 
gratuitement  
 par la poste 

3  Recevez votre 
chèque sous 
quelques jours 

LE RE‐COMMERCE APPLIQUE A LA TELEPHONIE 

Le concept : une nouvelle approche de l’occasion 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L’industrie du recyclage de mobiles : un marché insoupçonné 

35% 

22%  15% 

Collecte  Tri / test   Revente Recondi%onnement 

Pays occidentaux  Chine / HK  Pays émergents 

Associa)ons 

Opérateurs et 
distributeurs 

Organisateurs de 
collecte  Grossistes 

Recycleurs 

Déchets 

Vr
ac
 

Détaillants Lo
ts
 

Bo
rn
es
 

2012 
Source : ABI Research 2007 

41 Millions 

100  
Millions 

2006 

Exporta%ons de téléphones d’occasion (en volume) 

Chaine de valeur : 



CleanTuesday – 12 mai 2009  Page 5 

•   
•  Reprise jusqu’à 200€, 24€ en 
moyenne 
•  Frais d’envoi offerts 

MonExTel : une solu%on innovante pour une clientèle  large 

Points clés de l’offre 

Simple 

Rapide et sûr 

Lucra%f 

• Connaissance instantanée du prix de revente 
•  Enveloppe fournie, dépôt direct en boite aux leares 

•  Durée du processus: 3 minutes 
•  Garan)e de vente, vente à un professionnel 

•  Préserva)on de l’environnement 
•  Aider une associa)on carita)ve 

Citoyen 

Mo%va%ons 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Fonc%onnement de MonExTel 

Revente 

Vente à l’interna%onal 

Collecte 

MonExTel.com 
Sites Partenaires 

Transport 

La Poste   
Points Relais 

Test et Logis%que 

Atelier protégé 

Organisa%on générale 

Système de pricing ou d’ « Argus » 

Informa)ons marchés 
quan)ta)ves 

Informa)ons marchés 
qualita)ves 

Comportement du marché et 
historique des ventes 

PREVISIONS ALGORITHMES DE 
PRICING 

DECISIONS 

Détermina)on de la cote à 
court et moyen termes des 

modèles 

Choix du meilleur type de 
revente (vrac vs lots et 

local vs intl) 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Perspec%ves de développement 

Jeux 
vidéos ? 

DVD ? 

Laptops, 
MP3, IPOD 

Téléphones 
mobiles 

Développement 
d’une offre B2B 

CAC réduits 
Coûts 

logis)ques 
réduits 

Marques 
blanches 

Opérateurs  Distributeurs 

Développement du 
savoir‐faire industriel 

Elargissement à d’autres 
types de produits 

Revente B2C 

Recondi)onnement 

Répara)on 

Tests avancés 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Conclusion 

Un posi%onnement 
sur 3 créneaux porteurs 

GREEN 

TIC MARCHES 
EMERGENTS 

Un concept qui a fait ses preuves au 
Royaume Uni 

1,6 M£ 
5 M£ 

16 M£ 

2006  2007  2008 

Montant reversé aux par%culiers (M£): 

Plus de 600.000 anglais ont 
touchés 25£ en moyenne! 

Source : Déclara>ons des entreprises 


