
Exemples d’applications aquaCARE

aquaCARE s’intègre dans tous les designs

• Traitement du col de 

cygne 

• Irradiateur NSF 55 class A

100.000 ON/OFF

• Biogrinder intégré

• Maintenance automatique: 

flash, purge …
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. « propre »: sans chimie ni déchet, consommation électrique minime

. « simple »: sans maintenance ni consommable

. « économique »: quelques dizaines d’euros

aquaCARE, la solution attendue par le marché :

Notre valeur ajoutée

Eau embouteillée (European std 14/03/2007)

Flore 22°C <  100 UFC/ml

Flore 36°C <   20 UFC/ml

Coliformes totaux <   1 UFC/250ml

Pseudomonas aeruginosa <   1 UFC/250ml

Exemple d’une famille de 4 personnes sur 1 an:

- Une économie pour la famille : 600€ par an / eau en bouteille

- Une économie pour la planète : 188 Kg de CO² (et 4m3 de déchets)

RC lux business plan 2009-2014: Company confidential



Marchés professionnels Marchés domestiques

- Fontaines réseau / Fontaines bonbonne : 

13%(2004) -> 25%(2009) -> 32% (prév 2011)

- 100.000 fontaines réseau installées en 

Europe de l’Ouest en 2006

Marchés prioritaire:  l’eau de boisson 

- Les électroménagistes se lancent dans la 

« Green Kitchen »

- Des éviers de cuisine pré-équipés aux 

US/CAN, Asie, Moyen-Orient …

RC lux business plan 2009-2014: Company confidential



Pénétration du marché

Fontaines à eau                        

Milieux sensibles et lieux publics

Nos étapes pour le succès

2009
France

2010
Europe

2011
Asie, MO

Marché mondial des 

fontaines à eau et 

vending machine

Marché mondial de 

l’eau potable 

domestique

Marché de la 

Santé

2015 



Un marché mondial en attente

Une technologie validée et protégée 

Un business modèle adapté et attractif 

Des partenariats avancés et prometteurs 

Une équipe solide et impliquée

Une eau sécurisée …

accessible partout et pour tous !

Conclusion


